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Commerciële Beroepsvorming

Module 1
Commerciële Beroepsvorming
Het vak Commerciële Beroepsvorming bestaat uit 2 delen. Als eerste bespreken we de algemene economie binnen Nederland. Nadat dit besproken is, gaan we de marketing verkennen.

Afspraken:

· Je werkt in dezelfde projectgroep als bij de Band.

· Je laat je voortgang controleren en aftekenen door de begeleider aan de hand van bijgevoegd aftekenschema.

· Stel aan het begin van de lesweek met elkaar vast wat jullie in de betreffende week uit gaan werken.

· Maak een fatsoenlijke werkverdeling en koppel regelmatig terug wie wat gedaan heeft.
· De begeleiders zullen wekelijks de voortgang controleren en bespreken.

Cijfers + Toetsen

· Het vak bestaat uit 4 modules:
1. Algemene economie ( Inleveren eind periode 3
2. Product- / Prijsmix ( Inleveren eind periode 3

3. Plaats- / promotiemix ( Inleveren eind periode 4

4. Marketingstrategieën ( Inleveren eind periode 4

Alle 4 de modules worden becijferd en resulteert uiteindelijk in één cijfer voor de code: BOXB

· In de toetsweek van periode 4 krijg je een toets over het boekje: Commerciële Beroepsvorming 3. Deze telt mee voor de code: BOXA

Macro / Meso / Micro

Theorie:

-Bladzijde 6
De economie kan op 3 verschillende niveaus geanalyseerd worden. Hieronder zie je concrete voorbeelden van deze 3 verschillende niveaus.
Macro-economie
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Werkloosheid is helaas een landelijk probleem. Het CBS houdt regelmatig bij hoe dit cijfer zich ontwikkelt en rapporteert dit. Zij bestuderen economische verschijnselen op macro niveau. Dat wil zeggen: economische verschijnselen voor het hele land. Andere onderwerpen kunnen zijn:
· Totale bestedingen en inkomsten in een land

· Inflatie in een land

· Export / import in een land
Meso-economie
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De gegevens over het toerisme in Nederland is gericht op een specifieke bedrijfssector, oftewel bedrijfstak. Deze gegevens zeggen dus niets over de totale economie, maar richt zich op een bepaald deel. Deze gegevens vallen onder het meso niveau.

Micro-economie
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Als economische gegevens als winst en werkgelegenheid gericht zijn op individuele bedrijven, dan hebben we het over economische verschijnselen op micro-niveau.
( Opdracht 1






Macro / Meso / Micro
A. Zoek een artikel welke iets beschrijft over de macro-economie in Nederland.

B. Zoek een artikel welke iets beschrijft over de meso-economie in Nederland.

C. Zoek een artikel welke iets beschrijft over de micro-economie in Nederland.

D. Beschrijf voor de opdrachten A t/m C waarom dit artikel iets zegt over de macro / meso / micro economie.

De Economische kringloop

Theorie:

-Bladzijde 11 – 15 voor de productiefactoren

-Bladzijde 16 – 17 voor de kringloop

De economie in een land is constant in beweging. Er is geen begin en er is geen eind, dus je kunt stellen dat de economie in een cirkel blijft draaien. Dit proces wordt weergegeven in de economische kringloop:
De economische kringloop (eenvoudig)
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Productiefactoren + Nationaal inkomen
Theorie:

-Bladzijde 11 - 14
Bedrijven hebben mensen en middelen nodig om te kunnen produceren. En die middelen, die worden weer aangeleverd door mensen. Uiteraard doen deze personen dat niet vrijwillig, er staan namelijk beloningen tegenover. Als je zelf een bijbaan hebt, zal dat vast geen vrijwilligerswerk zijn. Jij levert arbeid en het bedrijf beloont je met loon. Hieronder in tabel de productiefactoren en de beloningen:
	Productiefactor
	Beloning

	Natuur
	Pacht

	Arbeid
	Loon

	Kapitaal
	Interest

	Ondernemerschap
	Winst


( Productiefactor natuur

Het aandeel van de natuur binnen de economie en de productie, is erg groot. Immers, de natuur biedt de ruimte en de grondstoffen om te kunnen produceren. 


( Productiefactor arbeid

Bedrijven hebben mensen nodig die tegen loonbetaling het bedrijf draaiende houden. Alle werkzame mensen (het aanbod van arbeid) en de vacatures bij elkaar opgeteld, is de werkgelegenheid in een land.

Zoals het eerste artikeltje al vermoedde, is er ook werkloosheid in Nederland. Er zijn verschillende vormen van werkloosheid. Uiteraard hebben deze vormen van werkloosheid verschillende oorzaken.

( Productiefactor kapitaal

Bedrijven hebben kapitaalgoederen als panden en machines nodig om te kunnen produceren. Het aanschaffen van deze kapitaalgoederen heet investeren. Als beloning voor kapitaal betaalt de onderneming interest. Het aanschaffen van kapitaal gaat namelijk vaak door middel van het afsluiten van een lening en daar betaalt de ondernemer interest over.


( Productiefactor ondernemerschap

Als je later een eigen commercieel bedrijf hebt, dan wil jij winst maken. Deze productiefactor beschrijft de inspanningen van de ondernemer en hoe beter hij presteert, hoe meer winst gemaakt zal worden. 

Nationaal inkomen

Theorie:

-Bladzijde 17 - 19
Alle beloningen voor de productiefactoren bij elkaar opgeteld, is het totale inkomen in Nederland. Oftewel: het nationaal inkomen
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Nationaal Inkomen
( Opdracht 2







Kringloop

A. Elk groepslid beschrijft zijn / haar rol in de economische kringloop. Koppel de pijlen binnen de kringloop aan je eigen situatie.

B. Wat is produceren?

C. Leg uit dat het nationaal inkomen gelijk is aan de consumptie in een land.
( Opdracht 3






Productiefactoren

A. Wat wordt bedoeld met de beroepsbevolking?

B. Welke vormen van werkloosheid zijn er? Beschrijf deze kort

Zie het artikel “Duitse werkloosheid breekt weer record” op de vorige pagina
C. Om welke vorm van werkloosheid draait het hier? Leg uit.

D. Zoek passende artikelen voor de overige vormen van werkloosheid.

E. Geef per artikel aan, waaruit jullie opmaken dat het om desbetreffende vorm van werkloosheid draait.

F. Kies een bedrijf en ga voor dat bedrijf na, welke kapitaalgoederen er aanwezig zijn.
G. Zoek een bedrijf dat in 2004 flinke winst heeft gemaakt en geef minstens 2 oorzaken van deze winst aan. Tip: denk aan de marktontwikkelingen!
Productiesectoren
Theorie:

-Bladzijde 21 - 23
Alle bedrijven produceren. Nu zul je misschien denken: En een dergelijk bedrijf als Q-dance die hardstyle-feesten organiseren? Ja, ook zij produceren. Weliswaar geen goederen, maar diensten. Al deze bedrijven zijn in verschillende branches / sectoren werkzaam en binnen de economie maken we onderscheid in 4 sectoren:


1. Primaire sector: Landbouw, visserij, mijnbouw ( zij onttrekken grondstoffen uit de 

natuur.

2. Secundaire sector: Industrie & nijverheid. De secundaire sector verwerkt de 




producten uit de primaire  sector tot (half) fabrikaten.

3. Tertiaire sector: Dienstverlenende bedrijven die winst nastreven. Denk aan banken 




en transportbedrijven. 
4. Quartaire sector: Dienstverlenende bedrijven die geen winst nastreven. Denk aan 




politie en de gezondheidszorg.

( Opdracht 4







Sectoren

A. Tot welke sector horen onderstaande instellingen?

· Belastingdienst

· School

· Agrariër

· Reisbureau

· Computerfabrikant

B. Welke partij binnen de economie is werkzaam in de quartaire sector?

Economische stelsels

Theorie:

-Bladzijde 20 - 21
De overheid van een land kan een flinke rol spelen binnen de economie. De mate van overheidsinvloed op de economie is te herleiden in drie economische systemen. 

De centraal geleide economie:
Binnen de centraal geleide economie bepaalt de 






overheid wat en hoeveel er geproduceerd wordt. Denk 






aan het vroegere Sovjet-Unie. Dit stelsel wordt ook 






wel planeconomie genoemd.
Vrije markt economie:

De vrije markt economie is het tegenovergestelde van

een centraal geleide economie. Binnen een vrije 
markt economie bepalen de consumenten wat er 

geproduceerd wordt. Er is sprake van het 

marktmechanisme.
Gemengde economie:

Zoals de naam al aangeeft, is dit een tussenvorm van 





de twee eerder beschreven systemen. De consument 






bepaalt deels wat er geproduceerd wordt. Wij willen 





een Hamburger van Mac Donalds en die krijgen we. 





Echter, ook de overheid legt beslag op de productie 





door bijvoorbeeld het aanleggen van wegen, dijken, 





bouwen van scholen, et cetera.

( Opdracht 5






Economische stelsels

A. Onder welk economisch stelsel valt Nederland? Leg uit.

B. Beschrijf in eigen woorden wat het marktmechanisme inhoudt.

C. Leg uit dat een planeconomie een hoog risico voor de bevolking met zich mee kan nemen. Geef ook een concreet voorbeeld uit het verleden.

Welvaart en Welzijn

Theorie:

-Bladzijde 8
Hoe goed hebben wij het in Nederland? En wat wordt verstaan onder het “goed” hebben? Binnen de economie zeggen ze een oplossing gevonden te hebben om dit gegeven meetbaar te maken. Dit aan de hand van twee variabelen, namelijk: welvaart en welzijn.

Welvaart

Je zult al vast een keer iemand hebben horen zeggen:” hij is welvarender”. Wat betekent dit dan? De welvaart geeft aan in welke mate een persoon in al zijn economische behoeften kan voorzien. De welvaart wordt vaak gekoppeld aan de inkomens van persoon. Op zich terecht aangezien je met meer geld meer kunt kopen, maar het woordje “behoeften” gooit enigszins roet in het eten. Namelijk: de een heeft meer behoeften dan de ander! Wie zal er welvarender zijn? Brad Pitt of een monnik? Toch wordt binnen de economie gesteld dat een welvaartsverandering in een land te meten is door te berekenen hoeveel het nationale inkomen in een land veranderd is.


Wie is welvarender?

Welzijn

Je kunt nog zo rijk zijn dat je in bijna al je economische behoeften kunt voorzien, maar of je dan gelukkig bent? Dat is maar de vraag. Stel, je wordt geconfronteerd met een levensbedreigende ziekte. De lucht in jouw omgeving is erg vervuild. Het is nooit eens lekker weer bij jou in de buurt. Je hebt een karig sociaal leven. Welzijn geeft de geluksbeleving van een persoon aan. Welvaart kan bijdragen aan deze geluksbeleving.


( Opdracht 6






Welvaart / Welzijn

A.
Geef een voorbeeld van iemand die een welvaartstijging ondergaat, maar 

waardoor zijn welzijn afneemt.

B.
Per groepslid beschrijven jullie minstens 3 aspecten uit de eigen omgeving die het 

welzijn verhogen.

Zie het artikel “Welvaart maakt gelukkig” hierboven.

C.
Geef een voorbeeld uit de tekst wat aangeeft dat het welzijn minder 

toeneemt dan de welvaart.

D.
Leg uit dat een stijging van de welvaart in Afrika erg belangrijk is.

Koopkracht / Inflatie / Deflatie

Theorie:

-Bladzijde 9 - 10

Zo’n klein landje en dan nog een zesde plaats! Wat betekent dit nu? Er wordt al iets gezegd over het nationaal inkomen én iets over de prijsverschillen. Immers, een Mercedes in Nederland heeft een andere prijs dan in Amerika. Koopkracht geeft aan hoeveel goederen iemand kan kopen met het inkomen dat men heeft. 

Twee factoren hebben een grote invloed op de koopkracht van iemand, namelijk:

1. Het inkomen

2. De prijzen van goederen en diensten.

De prijzen van goederen en diensten zijn soms flink onderhevig aan veranderingen. Als het gemiddelde prijspeil in een land stijft, spreekt men van inflatie. Je kunt dan met hetzelfde inkomen minder goederen kopen. Inflatie is dus nadelig voor je koopkracht.

In uiterste gevallen komt ook nog deflatie voor. Dit betekent een daling van het gemiddelde prijspeil.

( Opdracht 7




Koopkracht / Inflatie / Deflatie

A.
Beschrijf de 4 vormen van inflatie

B.
Ieder groepslid neemt 1 vorm van inflatie en zoekt daar een artikel over. Beschrijf 

de volgende zaken:

· Om welke vorm van inflatie draait het in dit artikel?

· Wat zijn de oorzaken van deze inflatie?

C.
De supermarktoorlog heeft een grote invloed op de inflatie in Nederland:

· Zoek een artikel met concrete gegevens waaruit dit blijkt 

· Welke invloed heeft de supermarktoorlog op de koopkracht van Nederlanders?

D. 
Ondanks de inflatie in Nederland, stijgt de koopkracht. Leg uit hoe dit kan.

Behoeften, Goederen, Handel
Theorie:

-Bladzijde 6 - 7
Goed, tot zover de algemene economie in Nederland. We gaan nu kijken naar individuele personen die samen de hele economie draaiende houden. 

Ieder mens heeft wensen. Die wensen noemen we binnen de economie behoeften. Er is een onderscheid te maken tussen:


Primaire behoeften ( heb je nodig om te overleven. Denk aan eten, drinken en 





    kleding.


Secundaire behoeften ( dit zijn behoeften die het leven prettiger kunnen 

   



          maken.


Niet-economische behoeften ( dit zijn behoeften waar je geen middelen voor 






hoeft op te offeren. Je kunt het niet “kopen”. Denk 






aan vriendschap en lekker weer.

Hopelijk snap je dat de economie alleen de ontwikkelingen binnen de primaire en secundaire behoeften bestudeert. Immers, voor de niet-economische behoeften hoeven er geen middelen voor opgeofferd te worden.
Als mens streven wij ernaar om de 3 verschillende soorten behoeften in te vullen. De eerste twee behoeftecategorieën kan men verwezenlijken door het aanschaffen van goederen en diensten. De volgende indeling kan gemaakt worden:


Economische goederen ( Stoffelijke goederen:
zijn tastbaar, zoals een TV 

en een auto. 





       ( Niet-stoffelijke goederen:
diensten, niet tastbaar, 

zoals onderwijs, openbaar 

vervoer.


Vrije goederen (

 voor deze goederen hoef je niets op te offeren 

(oftewel: kosten geen geld). Denk aan zonneschijn en 

zuurstof.

( Opdracht 8






Behoeften + Goederen
Neem onderstaand schema over en maak de opdrachten
	Behoefte
	Soort behoefte
	Hoe te realiseren?
	Soort goed

	1

2

3

4

…
	
	
	


A.
Overleg met je groep welke behoeften jullie allemaal hebben en noteer 

deze in de eerste kolom. Hoe meer, hoe beter.

B.
Deel de behoeften in op: primaire, secundaire, niet-economische behoeften. 

Gebruik hiervoor kolom 2.
C.
Geef van de behoeften in aan, hoe je deze behoeften in kunt vullen. Gebruik 

daarvoor de derde kolom.
D.
Geef van de manieren waarmee jullie je behoeften in gaan vullen aan, om welke 

soort goederen het gaat. Vul dit in kolom 4 in.
E.
Hoe komt het dat sommige behoeften niet te realiseren zijn? Geef 3 argumenten.

F.
Wat betekent het woordje “ schaarste” binnen de economie?
Handel + Bedrijfskolom

Theorie:

-Bladzijde 24 - 40
Met bijna alle producten en diensten wordt handel gedreven. Handel betekent het inkopen van goederen en deze op winstgevende wijze doorverkopen aan derden. Zonder handel was het veel moeilijker om aan te kunnen schaffen. De handel vervult belangrijke taken, zodat wij als consument makkelijker aan producten kunnen komen. Als tegenprestatie kosten deze activiteiten de consument geld. Taken van de handel zijn onder andere:
· Overbruggen van tijdsverschil ( fruit is het hele jaar te koop
· Overbruggen van plaatsverschil ( “Made in Tokyo”
· Overbruggen van hoeveelheidverschil (ingekocht: 1 pallet vol. Verkocht: per stuk
· Vormen van een assortiment ( meerdere producten van verschillende fabrikanten
· Overbruggen van kennisverschil ( demonstraties, advies, handleiding
Lang niet alle fabrikanten leveren de geproduceerde goederen direct aan de consument. Veel vaker komt het voor dat de fabrikant de goederen naar de tussenhandel stuurt. De tussenhandel zorgt ervoor dat deze producten voor de consument bereikbaar zijn. Vaak betekent dit dat de goederen in de winkels liggen, zodat wij als consument dit product kunnen kopen. Het traject wat een product doorloopt van producent naar de eindgebruiker, wordt samengevat in een bedrijfskolom. Als voorbeeldje een simpele bedrijfskolom voor friet.





















  










 








Zoals je ziet staat de consument niet in de bedrijfskolom. De consument gebruikt het product en voegt dus niets meer toe aan de ontwikkeling van het product. Vandaar dat de consument niet in de bedrijfskolom hoort. 
De handel speelt zich af in verschillende bedrijfstakken. Een bedrijfstak zijn alle bedrijven die binnen een bedrijfskolom dezelfde functie hebben. Een bedrijfstak is bijvoorbeeld alle fietsenmakers, alle groothandelaren in elektronica en alle scholen.

De handel is echter lang niet zo statisch als een bedrijfskolom doet vermoeden. Denk aan supermarkten die opeens ook PC’s gaan verkopen. Naast de bedrijfskolom voor levensmiddelen, krijgt de supermarkt ook opeens te maken met de bedrijfskolom voor PC’s. Zo kan een winkel binnen meerdere bedrijfskolommen werkzaam zijn. 

De bedrijfskolom kan op verschillende manieren veranderen. Een voorbeeldje staat hierboven. De begrippen voor de veranderingen zijn:

· Specialisatie ( bedrijf richt zich op 1 of enkele product(en)
· Parallellisatie ( naast huidige productsoort ook andere producten verkopen
· Integratie ( Een bedrijf neemt taken over van de voorgaande of volgende schakel 

    in de bedrijfskolom.
· Differentiatie ( een bedrijf laat een deel van zijn taken door een ander bedrijf 

    uitvoeren.
( Opdracht 9






Handel / bedrijfskolom

A.
Beschrijf de ontwikkeling van de handel en geef per fase een voorbeeld.

B.
Geef per taak van de handel 2 voorbeelden die weergeven wat er met een taak 

bedoeld wordt. 
C.
Geef minstens 2 verschillen tussen de detailhandel en de groothandel?

D.
Kies een willekeurig product en probeer zo nauwkeurig mogelijk te bepalen hoe de 

bedrijfskolom in elkaar steekt. Geef dus ook concreet aan wie de fabrikant is, of er 

eventuele importeurs zijn, wie de groothandelaren zijn, et cetera. Maak gebruik 

van het internet, de gegevens op de verpakking, telefoonnummers….. Laat de 

bedrijfskolom goedkeuren door de begeleider.
E.
Geef per schakel in de opgestelde bedrijfskolom aan, wat de taak is.
F.
Geef in de opgestelde bedrijfskolom aan hoe deze kan veranderen als er wordt:

· Gespecialiseerd

· Geparallelliseerd

· Geïntegreerd

· Gedifferentieerd
Marktvormen

Theorie:

-Bladzijde 41 - 44
Alle bedrijven zijn op een bepaalde markt actief. Een markt is een situatie waarbij vraag naar en aanbod van een bepaald product elkaar ontmoeten. Zo heb je de markt voor TV’s, voor cosmeticaproducten, voor GSM’s, et cetera. De vraag komt vanuit de consumenten en het aanbod wordt geleverd door de bedrijven. Er zijn 2 soorten markten, namelijk:
De concrete markt ( hier komen vraag en aanbod daadwerkelijk bij elkaar. Denk aan 

 een beurs en een veiling.

De abstracte markt ( de situatie van een product. Denk aan bijvoorbeeld de MP3-speler 

 markt, de biermarkt. Men komt dus niet concreet bij elkaar. Met 

 name deze markt wordt binnen de economie bestudeerd.

Binnen de abstracte markt, zijn er 5 verschillende marktvormen. Een marktvorm geeft de situatie van een bepaald product weer. Hoe zit het met de concurrentie? Hoeveel aanbieders en vragers zijn er? Dat is belangrijk om te weten, aangezien je zo een goede inschatting kunt maken betreffende de markt waarop een product actief is. Met name voor het opstellen van een prijs voor een product is het noodzaak om te weten op elke marktvorm dit product actief is.
	Aantal aanbieders
	Aantal vragers
	Aard van het product
	Marktvorm
	Voorbeeld

	veel
	veel
	homogeen
	volkomen concurrentie
(of: volledige mededinging)
	 aandelen
 veiling

	één
	veel
	homogeen
(er is maar één aanbieder!)
	monopolie
	kabelnetwerk

	weinig
	veel
	homogeen
	homogeen oligopolie  
	 Suiker

	weinig
	veel
	heterogeen
	heterogeen oligopolie  
	benzine(stations)

	veel
	veel
	heterogeen
	monopolistische concurrentie  
	 wasmiddel
 TV’s


Bron: http://www.krimpenerwaardcollege.nl/lokeco/pagina/markten1.htm
De kolom met “aard van het product” geeft aan of de producten in de ogen van de consument hetzelfde zijn (=homogeen ( bv. Suiker, DVD-R’s) of dat deze producten in de ogen van de consument van elkaar verschillen (= heterogeen ( bv. TV’s, Dvd films).

( Opdracht 10







Marktvormen

A.
Op welke manieren kan een prijs tot stand komen op een veiling?

B.
Waar is prijsconcurrentie het sterkst: Op een homogene of heterogene markt? Leg 

Uit.

C.
Maak een rangorde van marktvormen gericht op de sterkte van prijsconcurrentie. 

Geef ook aan waarom jullie voor deze volgorde gekozen hebt.

D.
Zoek voor de marktvorm “monopolie” een bijpassend artikel en geef de volgende 

zaken aan:
· Om wel bedrijf / product draait het

· Waarom wil de overheid de monopoliepositie van dit bedrijf aanpakken?

· Waarom is een monopoliepositie van een bedrijf nadelig voor de consument?
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CBS: werkloosheid blijft dalen


De werkloosheid blijft afnemen. De dalende trend die in september begon, zet zich door. Dat blijkt uit cijfers van het CBS.


2005�Van september tot en met november daalde het aantal mensen zonder baan tot 481.000, 4000 minder dan in de periode augustus tot en met oktober. In de eerste drie kwartalen schommelde het aantal werklozen rond de 490.000. �





Webmagazine�Maandag 31 oktober 2005 10:00


Toerisme omvangrijke bedrijfstak 


Nederlanders gaven in 2002 bijna 36 miljard uit aan toerisme in eigen land en in het buitenland. Buitenlanders besteedden nog eens 6 miljard in ons land. Het toerisme  creëerde daarmee in 2002 voor 12,8 miljard euro aan toegevoegde waarde en droeg 3,1 procent bij aan de economie van ons land. Dit blijkt uit nieuw CBS-onderzoek. 








donderdag 13 januari 2005 09:50


Winst Apple verviervoudigd dankzij iPod


Het blijft een succesverhaal: de iPod van Apple. De digitale muziekspeler van het Amerikaanse computerbedrijf is vlak voor kerst zo goed verkocht dat de winst van computerbedrijf Apple in de laatste maanden van 2004 is verviervoudigd.





Productiehuishouding (Bedrijven)





Consumptiehuishouding (Gezinnen)





Duitse werkloosheid breekt weer record


De werkloosheid in Duitsland blijft stijgen. In januari brak het aantal werklozen door de grens van vijf miljoen. Sinds de Tweede Wereldoorlog zaten er niet zoveel Duitsers werkloos thuis. En afgelopen maand is het januarirecord al weer gebroken. Er kwamen in februari nog eens 177.000 werklozen bij in Duitsland.


Probleem�De hoge werkloosheid is een groot probleem in Duitsland. Duitsers consumeren weinig en de koopkracht daalt als veel Duitsers thuis zitten of bang zijn hun baan te verliezen.


Duitse ondernemingen hebben duizenden mensen ontslagen om kosten te besparen. Het lijkt er niet op dat die bedrijven op de korte termijn meer gaan investeren en nieuw personeel gaan aannemen.








Nederland qua koopkracht op zesde plaats�Geplaatst op Wednesday 12 January @ 09:15:00 GMT+1





Nederland staat wat betreft de koopkracht van de burgers op een gedeelde zesde plaats, samen met Denemarken en Oostenrijk. Alleen in Luxemburg, Noorwegen, de Verenigde Staten, Ierland en Zwitserland is de bevolking welvarender. Dat blijkt uit een ranglijst van de Organisatie voor Economische Samenwerking en Ontwikkeling (OESO) voor 2002. Als maatstaf geldt het nationaal inkomen per inwoner gecorrigeerd voor prijsverschillen in de afzonderlijke landen
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Geld maakt niet gelukkig, zo wil een oude volkswijsheid. Maar er is wel degelijk een verband tussen inkomen en tevredenheid. Dat is althans de conclusie van Peggy Schyns. Zij wil op 27 juni aan de Erasmus Universiteit in Rotterdam promoveren op een internationaal vergelijkend onderzoek naar de relatie tussen inkomen en tevredenheid. ��Schyns onderzocht het geluksgevoel van inwoners van veertig landen. Dat onderzoek maakt duidelijk dat inwoners van rijke landen gemiddeld genomen gelukkiger zijn dan inwoners van arme landen. 


Persoonlijke rijkdom�Het verband tussen iemands persoonlijke rijkdom en geluksbeleving is veel minder duidelijk. Mensen zijn maar een klein beetje meer tevreden met hun leven als ze een hoger inkomen hebben. Daar doet ook nog eens de wet van de afnemende meeropbrengsten zich gelden: hoe hoger het inkomen, hoe kleiner het effect op tevredenheid. Met andere woorden: Bill Gates, 's werelds rijkste man, wordt niet gelukkiger van een miljardje meer of minder. Ook blijkt het effect van een inkomensstijging maar tijdelijk. Binnen twee jaar heeft dat geen effect meer op de geluksbeleving. Dat geldt niet voor mensen die door de armoedegrens zijn gezakt. Bij hen is er ook na twee jaar nog een daling in tevredenheid met het leven zichtbaar. Geld maakt dus niet echt gelukkig, maar geen geld maakt lang ongelukkig, concludeert Schyns.


Persoonlijkheid�Ook de persoonlijkheid van het individu speelt een rol bij de geluksbeleving. Mensen die over het algemeen tevreden met hun leven zijn, zijn ook meer tevreden met hun inkomen, ongeacht de hoogte daarvan.


Andermans geld�Als zowel naar het land als naar het individu gekeken wordt, vindt de promovenda dat de welvaart van een land meer bepalend is voor het individueel geluk dan de dikte van de eigen portemonnee. Bovendien zijn inkomen en tevredenheid sterker met elkaar verbonden wanneer mensen in een arm land leven. Arme mensen in een rijk land zijn wat gelukkiger dan arme mensen in een arm land. Geld maakt kennelijk gelukkig, zelfs als dat geld van anderen is.
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